& Consult & Find

Wir bringen Menschen und Unternehmen zusammen

Unser Mandant ist ein diversifizierter Hersteller hochentwickelter Industrieprodukte mit mehr
als 150 jahriger Tradition. Man hat sich darauf spezialisiert, seinen Kunden in den Bereichen
Luft- und Raumfahrt, Elektronik, Petrochemie, Chemie, Energieerzeugung, Transport sowie in
anderen Markten ein umfangreiches Portfolio von Produkten und Ldsungen bereitzustellen.
Eine der Business Units entwickelt, produziert und vertreibt Pumpen flr die Prozessindustrie.
Um die Vertriebsaktivitaten weiter auszubauen und zu unterstltzen, suchen wir eine
teamorientierte Personlichkeit als

REGIONAL BUSINESS LINE MANAGER (M/W/D)

Raum DuUsseldorf

lhre Aufgaben

e Sieunterstitzendie Vertriebsingenieure und Key Account Manager bei allen technischen
Aktivitaten, sei es pre — oder post sales

o Sieerstellen technische Analysen von Produkten und Applikationen (im Vergleich zum
Wettbewerbern)

e Sie entwickeln Trainingsunterlagen flr interne und externe Vertriebsaktivitaten

e Sieunterstitzen den Business Unit Manager bei strategischen Vertriebsinitiativen

e Sieidentifizieren Moglichkeiten fur Neuproduktentwicklungen, die unsere bestehende
Applikationen unterstitzen und unsere Value Proposition verbessert

e Siespielen eine aktive Rolle im Neuproduktentwicklungsprozess, unterstitzen den
Business Unit Manager bei der Recherche neuer Produktideen

e Sieunterstitzen das Marketing mit technischem Produktinput

lhr Profil

e Master/ Bachelor/ Techniker, vorzugsweise im Bereich Maschinenbau (oder vergleichbar)

o Affinitat zu vertrieblichen Aktivitaten

¢ |dealerweise Kenntnisse des Pumpenmarkts und seinen Applikationen

e Proaktivitat, ein hohes Mal? an Flexibilitat, Durchsetzungsstarke sowie ausgepragte Team -
und Kommunikationsfahigkeit

e Sehr gute Englischkenntnisse sowie internationale Reisebereitschaft sind erwlnscht

Es erwartet Sie eine herausfordernde Aufgabe in einem zukunftsorientierten und innovativen
Umfeld, welches Ihnen ein hohes Mals an Gestaltungsfreirdumen und Eigeninitiative bietet. Flr
diese Position erwartet Sie ein attraktives Gehaltspaket.

Wenn wir Sie fUr diese reizvolle Aufgabe begeistern konnten, so freuen wir uns auf Ihren
Kontakt, bitte ausschliefslich per E-Mail an jobs@consultandfind.de.

Gerne konnen Sie sich vorab bei Ralf Stlrzel unter +49 151 2950 2222 informieren.

Ralf  Stlrzel - Am Kreuz 3 - 77746 Schutterwald - www.consultandfind.de
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