& Consult & Find

Wir bringen Menschen und Unternehmen zusammen

Unser Mandant ist ein deutsches HighTech-Unternehmen, das die Welt der Robotik revolutio-
niert. Esist das Ziel, die Fahigkeiten von kollaborativen Robotern mit kognitiven Fahigkeiten zu
erweitern, um die Zusammenarbeit mit den Menschen zu verbessern und zahlreiche Arbeits-
bereiche attraktiver, sicherer und sozialer zu gestalten. Mit der Robotik bedient unser Mandant
einen Megatrend und wachst entsprechend rasant. Im Zuge dessen suchen wir eine Personlich-
keit als

BUSINESS PARTNER MANAGER (M/W/D)

lhre Aufgaben

e Die Vertriebsstrategie setzen Sie innovativ und zielgerichtet um

e Sie bauen kontinuierlich das Netzwerk aus, indem Sie neue Partnerschaften mit Systemin-
tegratoren, Distributoren, OEMs, Key Accounts, Influencern und Supportern in und auf3er-
halb der Automatisierungsbranche eingehen

e Bestehende Partner betreuen und entwickeln Sie nachhaltig weiter

e Leads qualifizieren und verfolgen Sie mit dem Ziel eines langfristigen Verkaufserfolgs

o Als personlicher Ansprechpartner begleiten Sie Kunden wahrend des gesamten Verkaufs-
prozesses

e Aufinternen und externen Messen sowie Events vertreten Sie das Unternehmen
professionell

e Sieverantworten die ambitionierte Umsatzplanung und Entwicklung in Ihrem Bereich

e Durch kontinuierliche Markt- und Kundenbeobachtung liefern Sie wertvollen Input flr das
strategische Marketing

lhr Profil

e Sieverflgen Uber eine mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb in der Robotik Industrie

e Durchausgepragte Kommunikationsfahigkeiten gelingt Ihnen ein l6sungsorientierter
Dialog mit allen Ansprechpartnern.

e Sieverfligen Uber eine Technische Affinitat, Begeisterung fir Technologie und ausgepragtes
Verhandlungsgeschick

e |dealerweise bringen Sie Marktkenntnisse in den Bereichen Robotik, KI und Automation mit

e Sie haben die Bereitschaft zu regelmafigem und intensivem Kundenkontakt vor Ort

¢ Sie haben die Motivation innovative Wege zu gehen

o Exzellente Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Es erwartet Sie nicht nur eine herausfordernde Aufgabe, sondern auch die Gelegenheit ein Teil
einer Erfolgsgeschichte zu werden.

Wenn wir Sie fUr diese reizvolle Aufgabe begeistern konnten, so freuen wir uns auf lhren Kon-
takt, bitte ausschliefslich per E-Mail an jobs@consultandfind.de.

Gerne kdonnen Sie sich vorab bei Ralf StUrzel unter +49 151 2950 2222 informieren.

Ralf Sturzel -  Am Kreuz 3 - 77746 Schutterwald - www.consultandfind.de
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